
အွန်လိုင်းမှ လူသုံးကုန်ပစ္စည်းရောင်းချရသာ 
ဝန်ရောင်မှုများရပးခခင်း
သင်၏စီးပွားရေးကို အွန်လိုင်းစနစ်သို ့ကူးရခပာင်းနည်းလမ်းညွှန်

ခမန်မာနိုင်ငံတွင် E-COMMERCE လက်ခံသုံးစွဲမှုကို အေှိန်ခမှင့်တင်ခခင်း
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ကျွန်ုပ်တို၏့ ကုန်စည်နှင့်ဝန်ရောင်မှု ရောင်းဝယ်ရောက်ကားခခင်းနည်းလမ်းများအရပါ် ကိုဗစ် - ၁၉  
ရောဂါပိုးက အဓိကသက်ရောက်မှု ခေစ်ရစခဲ့သည်။ ကိုဗစ်-၁၉ ကပ်ရောဂါရြကာင့် အိမ်သုံးနှင့်  
လူသုံးကုန်ပစ္စည်းများရောင်းချသည့် ဝန်ရောင်မှုလုပ်ငန်းများအတွက် စိန်ရခါ်မှုများနှင့်အတူ 
အခွင့်အလမ်းသစ်များလဲ ရပါ်ရပါက်လာပါသည်။ 

တစ်ကမ္ဘာလုံးေှိ အခခားသူများနည်းတူ ခမန်မာနိုင်ငံေှိ လူများသည်လည်း ပူပူရနွးရနွးအသင့်ချက်ပပီး 
စားေွယ်ောများမှသည် စားရသာက်ကုန်စုံများ၊ လက်သန့်ရေးေည်နှင့် နှာရခါင်းစည်းအထိ  
အရခခခံကုန်စည်များကို ဝယ်ယူေန် အွန်လိုင်းစနစ်ကို ရခပာင်းလဲအသုံးခပုလာသည်။ အီလက်ထေွန်နစ် 
အသုံးခပုရောင်းဝယ်ခခင်းနှင့် စမတ်ေုန်းအသုံးခပုမှု များခပားလာသည်နှင့်အမျှ ခမန်မာနိုင်ငံတွင် အွန်လိုင်း 
အသုံးခပုသည့်ဦးရေသည် ယခင်ကထက် ပိုမိုများခပားလာပပီး လူ ၁၀၀ လျှင် မိုဘိုင်းေုန်းစာေင်းသွင်းမှု   
၁၂၆ ခုေှိသည်ဟု Wearesocial/Hootsuite Q1 2020 အေ သိေသည်။ အွန်လိုင်းကတစ်ေင့်  
အိမ်သုံးနှင့် လူသုံးကုန်ပစ္စည်းများကို သက်ရတာင့်သက်သာဝယ်ယူသည့်အရလ့အထသည် ကိုဗစ်- 
၁၉ ကပ်ရောဂါရြကာင့် ပိုမိုတွင်ကျယ်လာခဲ့ ပပီး ကိုဗစ်အလွန်ကာလတွင်လည်း ဤအရလ့အထသည်  
ေက်လက်ကကီးထွားလာနိုင်ရချေှိပါသည်။

ထိုရ့ြကာင့် ဤအချိန်သည် သင်၏ အိမ်သုံးနှင့် လူသုံးကုန်ပစ္စည်းရောင်းချခခင်းလုပ်ငန်းကို  
အွန်လိုင်းစနစ်သို ့ကူးရခပာင်းေန် အရကာင်းေုံးခေစ်သည်။ ဤလမ်းညွှန်တွင် သင့်လုပ်ငန်းအား  
အွန်လိုင်းစနစ်သိုက့ူးရခပာင်းောတွင် ခပုလုပ်ေမည့် အဓိကရေွးချယ်မှုများနှင့် ရအာင်ခမင်ရစေန် 
အရထာက်အကူခေစ်ရစသည့် လက်ရတွ့အသုံးချအကကံခပုချက် အများအခပားကို ရော်ခပသွားပါမည်။

ယခုအချိန်သည် သင်၏ေိုင်ကို အွန်လိုင်းမှတစ်ေင့် ရောင်းချေန် 
အရကာင်းေုံးအချိန်ခေစ်သည်။

ကိုဗစ်-၁၉ ကပ်ရောဂါကို တုံ့ ခပန်သည့်အရနနှင့် အရသးစား၊ အငယ်စားနှင့်  
အလတ်စားစီးပွားရေးလုပ်ငန်းများက ကုန်စည်နှင့်ဝန်ရောင်မှုများကို E-Commerce  
အသွင်ကူးရခပာင်း ရောင်းချောတွင် ကူညီရပးနိုင်ေို ့ေည်မှန်းချက်တူညီသူများနှင့်  
လက်တွဲရောင်ေွက်ေတာ စီးပွားရေးနှင့် ကူးသန်းရောင်းဝယ်ရေးဝန်ကကီးဌာနက  
များစွာဝမ်းရခမာက်ဂုဏ်ယူပါတယ်။  

ခမန်မာနိုင်ငံအစိုးေဟာ အားလုံးတစ်ရပါင်းတည်းရကျာ်လွှားခခင်း COVID-19 စီးပွားရေးကုစားမှုအစီအစဥ် 
(CERP) မှာ E-Commerce အသုံးခပုရောင်းဝယ်ခခင်းများနှင့် ေန်းသစ်တီထွင်မှုများကို 
အရလးရပးရော်ခပထားပပီးခေစ်ပါတယ်။  ခမန်မာနိုင်ငံေှိ ရောင်းချသူများနှင့် စားသုံးသူများက  
E-Commerce လက်ခံသုံးစွဲမှု ခမင့်တက်လာခခင်းဟာ လုပ်ငန်းများ မှတ်ပုံတင်ရောင်ေွက်မှု  
များခပားလာရစခခင်း ၊ ပိုမိုရကာင်းမွန်ရသာ အားလုံးပါဝင်နိုင်ရသာ ဒီဂျစ်တယ်ရငွရြကးကဏ္ဍကို 
တည်ရောက်နိုင်ခခင်းနှင့် စီးပွားရေးလုပ်ငန်းများအား ဒီဂျစ်တယ်အသွင်ခေစ်ရပါ်နိုင်ခခင်း  
ကဲ့သိုရ့သာ အကျ ိုးရကျးဇူးများစွာကို ခေစ်ရပါ်လာရစပါတယ်။ ကိုဗစ်-၁၉ ကပ်ရောဂါေဲ့  
သက်ရောက်မှုများမှ စီးပွားရေးခပန်လည်ဦးရမာ့လာရစေန်နှင့် အနာဂတ်မှာ  
ခေစ်ထွန်းတိုးပွားလာရစေန်လည်း E-Commerce က အရေးပါတဲ့အခန်းကဏ္ဍမှာ ေှိပါတယ်။ 

ဥရယျာဇဉ်
ဦးရအာင်ထူး၊ ဒုတိယဝန်ကကီး၊ စီးပွားရေးနှင့် ကူးသန်းရောင်းဝယ်ရေးဝန်ကကီးဌာန၏ အမှာစကား

ယခုထုတ်ရဝတဲ့ စီးပွားရေးကို အွန်လိုင်းစနစ်သို ့ကူးရခပာင်းနည်းလမ်းညွှန် (Good Practice  
Guides – GPG) ရလးခုဟာ ဦးစားရပးကဏ္ဍများေှိ အရသးစား၊ အငယ်စားနှင့် 
အလတ်စားစီးပွားရေးလုပ်ငန်းများက အစိုးေ၏ စည်းမျဥ်းများ၊ ရကာင်းမွန်ရသာ လုပ်ငန်းေိုင်ော  
အရလ့အထများ (Good Industry Practices) နှင့်အညီ ကုန်စည်နှင့်ဝန်ရောင်မှုများ အွန်လိုင်းသို ့
ကူးရခပာင်းရောင်းချောမှာ အစီအစဥ်ရကာင်းများချမှတ်နိုင်ရေးနှင့် စတင်ရောင်ေွက်နိုင်ရေး 
အရထာက်အပံ့ရကာင်းတစ်ခုခေစ်ရစေန် ေည်ေွယ်ပါတယ်။ ဤလမ်းညွှန်များဟာ  
ခမန်မာနိုင်ငံေှိ လူသိများတဲ့ E-Commerce လုပ်ငန်းများေဲ့ အချက်အလက်ပံ့ပိုးရပးမှုခေင့်  
ခပင်ေင်ထားခခင်းခေစ်ပပီး ဒီဂျစ်တယ်စီးပွားရေးသို ့ကူးရခပာင်းနိုင်ရေး အစိုးေေဲ့ ရမျှာ်မှန်းချက်ကို  
ခေည့်ေည်းရပးနိုင်ေို ့အသုံးဝင်တဲ့နည်းလမ်းများခေစ်ပါတယ်။ ခမန်မာနိုင်ငံတွင်း E-Commerce  
ေေှိသုံးစွဲမှုကို အေှိန်ခမှင့်တင်နိုင်ရေး အရထာက်အပံ့ရပးသည့်အတွက် ြသစရြတးလျနိုင်ငံအစိုးေကို  
များစွာ ရကျးဇူးတင်ေှိပါတယ်။ 
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မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတို ့အွန်လိုင်းမှာ ရစျးရောင်းေို ့စဥ်းစားပပီ။မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတို ့အွန်လိုင်းမှာ ရစျးရောင်းေို ့စဥ်းစားပပီ။

မွန်မွန်နှင့် သူမ၏ အချစ်ေုံးသူငယ်ချင်း ရဝရဝတိုသ့ည် အမျ ိုးသမီးေက်ေှင်ေိုင်လုပ်ငန်း  
လုပ်ကိုင်ရသာ စွန့်ဦးတီထွင်သူများခေစ်ြကသည်။ သူမတိုသ့ည် Junction Square  
ရစျးဝယ်စင်တာတွင် အမျ ိုးသမီးေက်ေှင်နှင့် ေက်စပ်ပစ္စည်းများ လက်လီရောင်းချသည့်  
ေိုင်တစ်ေိုင်ကို ပိုင်ေိုင်သည်။ သူမတိုေ့ိုင်သည် အေည်အရသွးရကာင်းမွန်ရသာ  
အဝတ်အထည်များကို  ထိုင်းနိုင်ငံနှင့်အခခားရဒသတွင်းကုန်သည်များထံမှ တိုက်ရိုက်မှာယူပပီး 
လစဥ်ပစ္စည်းအသစ်များကို ရောင်းချရသာရြကာင့် နာမည်ရကျာ်ြကားသည်။ 

ကိုဗစ်ကပ်ရောဂါရြကာင့် သူမတိုေ့ိုင်သို ့လာရောက်သည့် ရောက်သည်အရေအတွက်  
သိသိသာသာ ရလျာ့ကျသွားပပီး ဝင်ရငွလည်း နည်းပါးသွားသည်။ 

လူမှုမီဒီယာတွင် ရခတ်ရပါ်ေက်ေှင်များ ေှာရေွရလ့ေှိရသာ ရဝရဝက သူတို၏့  
အဝတ်အထည်များကို အိမ်တိုင်ောရောက်သယ်ပိုဝ့န်ရောင်သည့်လုပ်ငန်းများနှင့်  
ချိတ်ေက်ရပးနိုင်ရသာ၊ ထိုရ့နာက် ဝယ်ယူသူများနှင့်ေက်လက်ချိတ်ေက်ရပးနိုင်ရသာ  
လူမှုမီဒီယာနှင့် အွန်လိုင်း Marketplace များကတစ်ေင့် ရောင်းချေန် အကကံရပးခဲ့သည်။ 

သင်၏လုပ်ငန်းကို အွန်လိုင်းရပါ်သို ့ကူးရခပာင်းေန် ေုံးခေတ်ခဲ့ ပပီးခေစ်လျှင် အရခခခံအားခေင့်  
ရေွးချယ်စော နှစ်ခုေှိပါသည်။ အွန်လိုင်း ‘သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်း’ (Delivery Platform)  
တစ်ခုခုတွင် ကုန်သည်အခေစ် ဝင်ရောက်ရောင်းချခခင်း (သို)့ သင်ကိုယ်တိုင်  
အွန်လိုင်းပလက်ရောင်းတည်ရထာင်ရောင်းချခခင်းတို့ ခေစ်သည်။ ခမန်မာနိုင်ငံတွင်  
အိမ်သုံးနှင့်စားသုံးကုန်ပစ္စည်းများအတွက် အသုံးအများေုံး သယ်ပိုပ့လက်ရောင်းပုံစံမှာ 
ရောင်းချသူရပါင်းစုံရစျးကွက် (multi-vendor marketplace) ခေစ်ပပီး ရနောရပါင်းစုံေှိ 
ရောင်းချသူအများအခပားထံမှ ကုန်ပစ္စည်းများကို ဝယ်ယူသူများထံ ပိုရ့ောင်ေန်စီစဥ်ရပးရသာ 
ဝဘ်ေိုက်တစ်ခုခေစ်သည်။ အခခားသယ်ပိုပ့လက်ရောင်းအချ ို့သည် ရပါင်းစပ်ထားသည့်ပုံစံကို  
အသုံးခပုပပီး၊ ေိုလိုသည်မှာ အများကဝင်ရောက်ရောင်းချနိုင်သည့် Marketplace အခေစ်  
လည်ပတ်ရနစဥ် ကုန်ပစ္စည်းအချ ို့ကို ကိုယ်တိုင်လည်း ဝယ်ယူစုရောင်းရောင်းချသည်။

အခခားပလက်ရောင်းပုံစံခေစ်ရသာ ပလက်ရောင်းကုမ္ပဏီကကီးများက ရောင်းချသူအများအခပားထံမှ 
ကုန်ပစ္စည်းများကို ဝယ်ယူသိုရလှာင်ပပီး ၎င်းတို၏့ ဝက်ဘ်ေိုဒ်ရပါ်မှ  
တစ်ေင့်ခပန်လည်ရောင်းချရသာ “ကုန်သိုရလှာင်မှုခပုလုပ်သည့်ပုံစံ” (inventory model)  
ကဲ့သိုရ့သာ အခခားပုံစံများလည်း ခမန်မာနိုင်ငံတွင် ေှိသည်။ ဤလမ်းညွှန်တွင်  
လူသုံးအများေုံးပုံစံနှစ်မျ ိုးခေစ်ရသာ ‘multi-vendor marketplace’ ပုံစံနှင့် ဝယ်သူများထံသို ့  
သင်ကိုယ်တိုင် တိုက်ရိုက်ရောင်းချသည့်ပုံစံတိုက့ို အဓိကရော်ခပသွားပါမည်။ လုပ်ငန်းတစ်ခု  
စတင်လုပ်ကိုင်နိုင်ေန် စေိတ်နှင့် တန်ေိုး နှိုင်းယှဥ်ချက် (Cost – Benefit Comparison) ကို 
စတင်စဥ်းစားသင့်သည်။ 

အွန်လိုင်းစနစ်သိုက့ူးရခပာင်းေန် မည်သိုစ့ီစဥ်ေမည်နည်း။
ဥပမာဇာတ်လမ်း      ဥပမာဇာတ်လမ်း      
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သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများမှတစ်ေင့်ရောင်းချခခင်းသယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများမှတစ်ေင့်ရောင်းချခခင်း သင်ကိုယ်တိုင် အွန်လိုင်းမှတစ်ေင့် တိုက်ရိုက်ရောင်းချခခင်းသင်ကိုယ်တိုင် အွန်လိုင်းမှတစ်ေင့် တိုက်ရိုက်ရောင်းချခခင်း

သင်၏ ေိုင်မှ လူသုံးနှင့် အိမ်သုံးပစ္စည်းများကို  
စီမံခန့်ခွဲေန်နှင့်  စားသုံးသူများထံသို ့ပိုရ့ောင်ေန်  
ေှိပပီးသား ‘အွန်လိုင်းပလက်ရောင်း’နှင့် ချိတ်ေက်ခခင်း။

သင်၏ ကိုယ်ပိုင်ဝက်ဘ်ေိုဒ် (သို)့ ေိုေှယ်မီဒီယာပလက်ရောင်းမှတစ်ေင့် ဝယ်သူများထံ  
ရောင်းချ ခခင်းနှင့် ပိုရ့ောင်ခခင်း။

လုပ်ငန်းစတင်ေန် ကုန်ကျစေိတ် ဒီဂျစ်တယ်ရငွရြကးလက်ခံေန် ချိတ်ေက်သည့်  
စနစ်နှင့် ကုန်စည် သိုရလှာင်စီမံခန့်ခွဲမှုစနစ် 
တည်ရထာင်ခခင်းတိုအ့တွက် ကုန်ကျစေိတ်  
အပါအဝင် လုပ်ငန်းစတင်တည်ရထာင်သည့် 
ကုန်ကျစေိတ်များကို သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်  
ရောင်းများက တစ်ခါတေံ ရကာက်ခံပါသည်။

အေည်အရသွးရကာင်းရသာ ဓါတ်ပုံများ၊ ရငွရပးရချမှုစနစ်နှင့် စားသုံးသူများနှင့်  
ချိတ်ေက်သည့်စနစ်တို ့ထည့်သွင်းရပါင်းစပ်ထားရသာ ဝက်ဘ်ေိုဒ်တစ်ခုကို တည်ရောက်ေသည်။

ပုံမှန်ကုန်ကျရနမည့်စေိတ်များ လက်ကားရလျှာ့ရေးများရပးေန် လိုအပ်လိမ့်မည်၊  
သိုမ့ဟုတ် ကုန်ပစ္စည်းများ၏ ရေးနှုန်းအလိုက်   
ရကာ်မေှင်ရြကး ရကာက်ခံလိမ့်မည်။

ကုန်စည်သယ်ယူပိုရ့ောင်စေိတ်၊ လူမှုမီဒီယာနှင့် အွန်လိုင်းရြကာ်ခငာများအတွက်  
ကုန်ကျစေိတ်များ ေှိသည်။

အဓိကအားသာချက် ပလက်ရောင်းများသည် သင့်ကုန်ပစ္စည်းများကို 
ဝယ်သူအများအခပားထံသို ့ရောက်ေှိရစနိုင်ပပီး 
စေိတ်နည်းနည်းခေင့် ဝင်ရငွေှာရပးနိုင်သည်။

အွန်လိုင်းမှ ဝယ်သူများကို သင်ကိုယ်တိုင် တိုက်ရိုက်ရောင်းချခခင်းခေစ်ပပီး အခမတ်ရငွအားလုံးကို  
သင်ေေှိမည်။ စားသုံးသူများ၏ ကိုယ်ရေးအချက်အလက်၊ ေက်ေံရေး၊ သင်၏ေိုင် နာမည်ရကျာ်ရစာ 
မှုစသည့် အချက်အလက်များသည် သင်တစ်ဦးတည်းနှင့်သာ သက်ေိုင်သည်။

အဓိကအားနည်းချက် မူလတန်ေိုးမှ ရလျှာ့ရပးထားရသာ လက်ကား  
ရေးခေင့် အရခမာက်အခမားရောင်းချေခခင်းသည် 
အခမတ်နည်းရစပပီး အပိုရောင်းကုန်ကျသည့် 
ရကာ်မေှင်ရြကးများရြကာင့်  
သင်ရောင်းချသည့်ကုန် များအတွက် 
ရေးကွက်ယှဥ်ပပိုင်ေယူနိုင်စွမ်း အားနည်းရစသည်။

ဝယ်သူတစ်ရယာက် ေေှိေန်နှင့် စီမံခန့်ခွဲေန် သင်ကိုယ်တိုင် ကကိုးစားလုပ်ရောင်ေမည်။ 
အကုန်အကျ အလွန်များသည်။ IT front end, back end တိုအ့တွက် ကုန်ကျစေိတ်၊ ရြကာ်ခငာ၊ 
ဝန်ထမ်း၊ ဝယ်သူ အတွက် ဝန်ရောင်မှုရပးခခင်း၊ Facebook တွင် အရောင်းခမှင့်ခခင်း၊ ပိုရ့ောင်ခခင်းနှင့် 
လုပ်ငန်းလည်ပတ်ရအာင် ရောင်ေွက်ခခင်းအတွက် သင်ကိုယ်တိုင် အကုန်အကျခံေမည်။ 
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ရဇယျာသည် သူ့လုပ်ငန်းကို အွန်လိုင်းသို ့ကူးရခပာင်းခခင်းခေင့် ေက်လက်လည်ပတ်နိုင်ပပီ။ရဇယျာသည် သူ့လုပ်ငန်းကို အွန်လိုင်းသို ့ကူးရခပာင်းခခင်းခေင့် ေက်လက်လည်ပတ်နိုင်ပပီ။

ရဇယျာက ကရလးကစားစော သီးသန့်ရောင်းချရသာ ေိုင်တစ်ေိုင်ကို မန္တရလး  
ပမို့တွင် ေွင့်လှစ်ထားသည်။ ကိုဗစ်- ၁၉ ကပ်ရောဂါစတင်ခေစ်ပွားကတည်းက  
သူ၏ေိုင်ကို ေက်သွယ်နိုင်ရသာ QR code နှင့် Facebook Link ကို ခပသထားသည့် 
ေိုင်းဘုတ်ခပ်ကကီးကကီးတစ်ခုကို သူ၏ေိုင်ရေှ့တွင် ရထာင်ထားခဲ့သည်။  သူ၏  
Facebook တွင် အွန်လိုင်းပစ္စည်းစာေင်းကို အရသအချာ ရော်ခပထားသည်။  
စားသုံးသူတစ်ဦးတစ်ရယာက်က စာပိုမ့ှာယူသည့်အခါ စားသုံးသူမှာယူချင်သည့်  
ပစ္စည်းလက်ကျန်ကို အတည်ခပုပပီး ရစျးနှုန်းနှင့်တကွ ပိုရ့ောင်နိုင်သည့်  
နည်းလမ်းများကို ခပန်လည်ရခပာြကားရပးပါသည်။ ရဇယျာသည်  
သူ့လုပ်ငန်းကကီးထွားလာသည်နှင့်အမျှ အီလက်ထေွန်နစ် ရငွရပးရချမှုနည်းလမ်းသစ်များကို  
ရလ့လာလျက်ေှိပပီး အခခားေိုေှယ်မီဒီယာပလက် ရောင်းများတွင်လည်း page များ  
တည်ရထာင်ရနပါသည်။

သင်သည် သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းတစ်ခုနှင့် ချိတ်ေက်ေန် ေှာရေွရနလျှင် 
ရအာက်ပါရမးခွန်းများကို အရခခခံ ပလက်ရောင်းများကို နှိုင်းယှဥ်ရေွးချယ်နိုင်သည်-

၁  သင်၏နယ်ရခမအတွင်း မည်သည့်သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများ  
ေေှိအသုံးခပုနိုင်သလဲ။ မည်သည့်ပလက်ရောင်းက လူသုံးအများေုံးခေစ်သလဲ။ 

၂
 ထိုပလက်ရောင်းများတွင် ပါဝင်ရောင်းချပါက လုပ်ငန်းစတင်ေန်ကုန်ကျစေိတ်နှင့်  
ပုံမှန်ကုန်ကျစေိတ်များ ဘယ်ရလာက်ေှိနိုင်သလဲ။ 

၃  သင်၏ေိုင်ကို အွန်လိုင်းရပါ်တွင် ရောင်းချနိုင်ရေး ပလက်ရောင်းက မည်ကဲ့သို ့ 
ထိရောက်စွာ ရထာက်ပံ့ရပးနိုင်သလဲ။ အခခားအကူအညီရပးနိုင်သူ ေှိပါသလား။ 

၄  သယ်ပိုပ့လက်ရောင်းသည် သင်၏ကုန်ပစ္စည်း သိုမ့ဟုတ် ကုန်စည်အမျ ိုးအစားကို 
ဘယ်လိုရြကာ်ခငာရပးမှာလဲ။ ဘယ်လိုအရောင်းခမှင့်တင်ရပးမှာလဲ။

၅  ကုန်သည်များအတွက် မိုဘိုင်း Point of Sale အပလီရကးေှင်း (များရသာအားခေင့် 
တက်ဘလက်များတွင် ထည့်သွင်းနိုင်သည်) ကဲ့သိုရ့သာ In-store အရထာက်အပံ့  
ရပးပါသလား။ 

၆  ထိုပလက်ရောင်း၏ ရငွရပးရချမှုသတ်မှတ်ချက်များ၊ ခပန်အမ်းရငွရပးရချခခင်းနှင့်  
ပယ်ေျက်ခခင်းစည်းမျဥ်းစည်းကမ်းများမှာ မည်သိုေ့ှိသလဲ။  

၇  ပလက်ရောင်းက သင့်ကို ရငွဘယ်လိုရပးရချမလဲ၊ ဘယ်ရလာက်ခမန်ခမန်ရပးရချမလဲ။ 

အွန်လိုင်းရစျးကွက်နှင့် သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းတစ်ခု  
ကို မည်သိုရ့ေွးချယ် ချိတ်ေက်မည်နည်း။ဥပမာဇာတ်လမ်း      ဥပမာဇာတ်လမ်း      



Go
od

 P
ra

ct
ic

e 
Gu

id
e

10

အ
ွန်လ

ိုင်း
မှ 

လ
ူသ

ုံးက
ုန်ပ

စ္စည
်းရ

ော
င်း

ချ
ရသ

ာ 
ဝန

်ရေ
ာင

်မှုမ
ျား

ရပ
းခခ

င်း

11

မှတ်ပုံတင်ခခင်း မှတ်ပုံတင်ခခင်း 

ပလက်ရောင်းတစ်ခုချင်းသည် ၎င်းတို၏့ ဝက်ဘ်ေိုဒ်ရပါ်တွင်  
ကုန်သည် (သို)့ တွဲေက်လုပ်ကိုင် မည့်ပါတနာ အချိတ်အေက်  
Link ကို ထားေှိလိမ့်မည်ခေစ်ပပီး ရအာက်ရော်ခပပါအချက်များ  
ကဲ့သိုရ့သာ ကနဦးမှတ်ပုံတင်ခခင်းေိုင်ောအချက်အလက်များကို  
ရပးအပ်ေန် လိုအပ်လိမ့်မည်- 

• သင်၏ေိုင်အမည်
• သင်၏ေိုင်လိပ်စာ (GPS တည်ရနော)
• ေက်သွယ်ေန် နာမည်၊ ေုန်းနံပါတ်၊ အီးရမးလ်
• သင်၏ေိုင်အမျ ိုးအစား (ဥပမာ - အလှခပင်ေိုင်၊ ေက်ေှင်ေိုင်၊  

အိမ်ရမွးတိေစ္ဆာန်ေိုင်၊ အရုပ်ေိုင်၊ အီလက်ထေွန်နစ်ပစ္စည်းေိုင် )
• ေိုင်ေွင့်ချိန် (ဥပမာ - တနင်္လာရန့မှ စရနရန့၊ နံနက် ၈ နာေီ မှ ည  

၁၀ နာေီထိ)
• .pdf၊ .xlsx၊ .docx၊ .jpg၊ .png ကွန်ပျူတာ format များအနက်  

ပုံစံတစ်မျ ိုးမျ ိုးခေင့် ခပုစုထားသည့် ထုတ်ကုန်ပစ္စည်းများစာေင်း
• ကုန်ပစ္စည်းများ၏ ဓာတ်ပုံများ (မပါမခေစ် မဟုတ်ရသာ်ခငားလည်း 

ထည့်သွင်းရော်ခပေန် အထူးအကကံခပုလိုသည်)

၁

မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုအ့တွက် မည်သည့်သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှု ပလက်ရောင်းက အရကာင်းေုံးလဲ။မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုအ့တွက် မည်သည့်သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှု ပလက်ရောင်းက အရကာင်းေုံးလဲ။

လုပ်ငန်းစတင်တည်ရထာင်သည့် ကုန်ကျစေိတ်များနှင့် ပုံမှန်ကုန်ကျရနမည့် စေိတ်များ  
ကို နှိုင်းယှဥ်ြကည့်နိုင်ေန် မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုက့ သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်း ၅ ခုကို  
ေက်သွယ်ခဲ့ ြကသည်။ အွန်လိုင်းပလက်ရောင်းရပါ်တွင် စတင်ရောင်းချသည်နှင့်  
တစ်ပပိုင်နက် ရောင်းေရငွများ၏ ၅% မှ ၁၅% ကို ပလက်ရောင်းဝန်ရောင်ခအခေစ်  
ရပးရောင်ေန်ခေစ်ရသာ်လည်း ပလက်ရောင်းတွင်ရောင်းချရနသည့် အလားတူ  
ေက်ေှင်ေိုင်များ၏ အရနအထားအေ ရအာ်ဒါများ ၁၅% မှ ၂၀% ထိ ပိုမိုလက်ခံေေှိေန်  
သူမတိုက့ ရမျှာ်လင့်ထားသည်။ သူမတို၏့ေိုင်ခန်းငှားေမ်းခမှာ ပုံရသခေစ်သခေင့်  
အွန်လိုင်းပလက်ရောင်းနှင့် ချိတ်ေက်ရောင်းချပါက အခမတ်အစွန်း တိုးပွားနိုင်မည်ဟု  
သူမတိုက့ ခန့်မှန်းတွက်ချက်ထားသည်။

ရဝရဝနှင့် မွန်မွန်တိုသ့ည် အွန်လိုင်းရစျးကွက်တစ်ခုတွင် မှတ်ပုံတင်ော၌ လိုအပ်သည့် 
အချက်အလက်များအားလုံးကို ရကာင်းမွန်စွာ ခပင်ေင်ခဲ့ ပပီး Marketplace တွင် 
ရစျးရောင်းချသူများခေစ်လာရစေန် သူမတို၏့ ပစ္စည်းစာေင်းကို ကုမ္ပဏီ ၄ ခုတွင်  
တင်သွင်းရလျှာက်ထားခဲ့သည်။

ပလက်ရောင်းအားလုံးတွင် လုပ်ငန်းပါဝင်လုပ်ရောင်ေန်မှာ အချိန်ယူေရသာ်လည်း အများက  
လုပ်ရလ့လုပ်ထေှိသည့်ရေွးချယ်မှုမှာ သင့်နယ်ရခမအတွင်း ေေှိအသုံးခပုနိုင်သည့် ပလက်ရောင်းများ  
အားလုံးနှင့် ချိတ်ေက်ေန် ခေစ်သည်။ မတူညီသည့်ပလက်ရောင်းများ၏ လုပ်ငန်းစဥ်များနှင့် အရခခ  
အရနများအတွက် သင့်လုပ်ငန်းကို စီမံခန့်ခွဲေန်နည်းလမ်းများ (ဥပမာ ဝယ်ယူသူများခပားသည့်  
ပိတ်ေက်မျ ိုးတွင် ချိတ်ေက်ထားသည့် ပလက်ရောင်းနှစ်ခု (သို)့ သုံးခုမှ တစ်ပပိုင်နက် မှာယူသည့်  
ရအာ်ဒါများကို မည်သိုက့ိုင်တွယ် ရခေေှင်းမည်နည်း) ကိုလည်း ထည့်သွင်းစဥ်းစားေမည်။ 

အွန်လိုင်းရေးကွက်နှင့် သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းတစ်ခုတွင် မှတ်ပုံတင်ခခင်းအွန်လိုင်းရေးကွက်နှင့် သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းတစ်ခုတွင် မှတ်ပုံတင်ခခင်း

သင်၏ လုပ်ငန်းတစ်ခုကို သယ်ပိုပ့လက်ရောင်းရပါ်တွင် မှတ်ပုံတင်ခခင်းလုပ်ငန်းစဥ်သည်  
အချိန်ယူေနိုင်ရသာ်လည်း အချက်အလက်များကို အလွယ်တကူခေည့်စွက်နိုင်ရသာရြကာင့်  
တစ်နာေီအတွင်း ပပီးစီးနိုင်သည်။ များရသာအားခေင့် ပလက်ရောင်းများ၏ လုပ်ငန်းစဥ်များသည်  
လည်း ေင်တူပါသည်။ ထိုလုပ်ငန်းစဥ်တွင် သင်၏ေိုင်ကို ေွဲရောင်မှုေှိပပီး ရသချာလည်ပတ်နိုင်  
သည့် အွန်လိုင်းေိုင်တစ်ခုအခေစ် တည်ရထာင်နိုင်ရေး လုံရလာက်သည့်အချက်အလက်များကို 
အွန်လိုင်းပလက်ရောင်းသို ့ရထာက်ပံ့ရပးေသည့်လုပ်ငန်းစဥ် ပါဝင်ပါသည်။ မှတ်ပုံတင်သည့်  
လုပ်ငန်းစဥ်ကို တတ်နိုင်သမျှ လွယ်ကူရစေန် ပလက်ရောင်းများက များရသာအားခေင့်  
ကူညီရပးရလ့ေှိသည်။

မှတ်ပုံတင်ခခင်း အရခခခံလုပ်ငန်းစဥ်တွင် ရအာက်ပါတို ့ပါဝင်ရလ့ေှိသည်-

ဥပမာဇာတ်လမ်း      ဥပမာဇာတ်လမ်း      



Go
od

 P
ra

ct
ic

e 
Gu

id
e

12

အ
ွန်လ

ိုင်း
မှ 

လ
ူသ

ုံးက
ုန်ပ

စ္စည
်းရ

ော
င်း

ချ
ရသ

ာ 
ဝန

်ရေ
ာင

်မှုမ
ျား

ရပ
းခခ

င်း

13

စတင်ရောင်းချခခင်း စတင်ရောင်းချခခင်း 

ပလက်ရောင်းရပါ်တွင် စတင်မရောင်းချခင် Marketplace နှင့်  
သယ်ပိုပ့လက်ရောင်းက အသိရပးထားသည့်အတိုင်း  
သင့်ထုတ်ကုန်များအား အွန်လိုင်းတွင် ရြကာ်ခငာခခင်း ဟုတ်/မဟုတ် 
ထပ်မံေန်းစစ်သင့်သည်။ ရြကာ်ခငာက ေွဲရောင်မှုေှိ/မေှိ ၊  
ထည့်သွင်းထားသည့် အချက်အလက်များ မှန်ကန်မှုေှိ/မေှိ တိုက့ို  
ခပန်လည်ေန်းစစ်ပါ။ အားလုံးခပည့်စုံအေင်သင့်ခေစ်လျှင်  
ဝင်ရငွတိုးပွားရစေန် စတင်ရောင်းချနိုင်ပါပပီ။

၄

စတင်အသုံးခပုခခင်းနှင့် ရလ့ကျင့်ခခင်း စတင်အသုံးခပုခခင်းနှင့် ရလ့ကျင့်ခခင်း 

သင်ရေွးချယ်ထားရသာ ပလက်ရောင်း၏ အပလီရကးေှင်းကို အသုံးခပု၍ 
မည်သိုရ့အာ်ဒါလက်ခံမည်၊ မည်သိုပ့ိုရ့ောင်မည် စသည့်အသုံးခပုပုံကို  
ပလက်ရောင်းက ရလ့ကျင့်ရပးသင့်သည်။ အကယ်၍ သင့်အား  
ပလက်ရောင်းက တက်ဘလက် (Tablet) တစ်ခုရပးလျှင်  
ထိုတက်ဘလက်သည် သင်၏ Point of Sales အသုံးခပုေန်စက်ကိေိယာ 
ခေစ်လာလိမ့်မည်။ ထိုရ့ြကာင့် ထိုတက်ဘလက်ကို  
မည်သိုအ့သုံးခပုေမည်ကို နားလည်ေန် အလွန်အရေးကကီးပါသည်။  
ဤအချိန်သည် သင်အသုံးခပုသည့် ပလက်ရောင်း၏ `back end´  
Systems ကို ခပင်ေင်ေမည့်အချိန်ခေစ်သည်။ (ပိုမိုသိေှိလိုပါက  
‘Back-end စနစ်များ အေင်သင့်ခေစ်ရစေန် ရောင်ေွက်ခခင်း’  
အပိုင်းတွင် ြကည့်ပါ)

၃

သင်၏လုပ်ငန်းကို အွန်လိုင်းရပါ်တွင် စတင်လိုက်ပပီေိုသည်နှင့် ဝယ်ရနကျရောက်သည်များကို  
အသိရပးေန် လိုအပ်မည်ခေစ်ပပီး စားသုံးသူအသစ်များထံသိုလ့ည်း ရောက်ေှိသွားခခင်းရြကာင့်  
သင်၏လုပ်ငန်းလည်း ပိုမိုကကီးထွားလာမည်။ အကယ်၍ သင်ကိုယ်တိုင်  
အွန်လိုင်းပလက်ရောင်းရထာင်ရတာ့မည်ေိုပါက များရသာအားခေင့်  
ဝက်ဘ်ေိုဒ်တစ်ခုတည်ရောက်ခခင်း သိုမ့ဟုတ် Facebook ကဲ့သိုရ့သာ  
လူမှုကွန်ေက်ပလက်ရောင်းတစ်ခုရပါ်တွင် အွန်လိုင်း Page  တည်ရောက်ခခင်းခေင့် စတင်နိုင်သည်။  
အကယ်၍ သင်သည် ေှိပပီးသား ပလက်ရောင်းတစ်ခုနှင့် ချိတ်ေက်ခခင်းခေစ်ပါက ထိုပလက်ရောင်းတွင်  
သင်၏ လုပ်ငန်းကို တိုးတက်ရစေန် ကူညီရပးနိုင်ရသာ  
အလိုအရလျာက်ထည့်သွင်းထားသည့်လုပ်ရောင်ချက်များ (Automated Tools)  
ပါဝင်ပါလိမ့်မည်။

စာချုပ်ချုပ်ေိုခခင်း စာချုပ်ချုပ်ေိုခခင်း 

အေင့်အလိုက်ဝန်ရောင်မှုသရဘာတူညီချက်ကို လက်ခံေေှိခခင်း၊ 
ခပန်လည်သုံးသပ်ခခင်းနှင့် လက်မှတ်ရေးထိုးခခင်းတို ့ရောင်ေွက်ေသည်။ 
မှတ်ပုံတင်ရြကး၊ ရကာ်မေှင်နှုန်းထားများ၊ ရငွရပးရချမှုေိုင်ော  
သတ်မှတ်ချက်များ၊ ပိုရ့ောင်ခ၊ ခပန်အမ်းရငွ (သို)့ ကုန်ပစ္စည်း ခပန်လည် 
ရပးအပ်ခခင်းေိုင်ော မူဝါဒများနှင့် သရဘာတူညီချက်  
ေျက်သိမ်းခခင်းေိုင်ော သတ်မှတ်ချက် များကို အထူးဂရုခပုပါ။

၂

• ကုန်ပစ္စည်းများ၏ ပျမ်းမျှပမာဏ သိုမ့ဟုတ် အရေအတွက်  
(အချိန်နှင့်တစ်ရခပးညီ စာေင်းအား ခပင်ေင်ေန်၊  
စာေင်းစီမံခန့်ခွဲမှုခပုလုပ်နိုင်ေန်)

အွန်လိုင်းရပါ်က သင့်လုပ်ငန်းပုံစံကို 
တိုးတက်ရအာင်ရောင်ေွက်ခခင်း

မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုက့ သူမတို၏့ အွန်လိုင်းစီးပွားရေးကို ကကီးထွား  မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုက့ သူမတို၏့ အွန်လိုင်းစီးပွားရေးကို ကကီးထွား  
လာရအာင် ရောင်ေွက်ခခင်း။လာရအာင် ရောင်ေွက်ခခင်း။

မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုသ့ည် တစ်ပတ်အတွင်း အွန်လိုင်းရေးကွက် သုံးခုတွင်  
ရအာင်ခမင်စွာ မှတ်ပုံတင်နိုင်ခဲ့သည်။ ယခုအချိန်တွင် သူမတို ့စတင်မှတ်ပုံတင်ပပီးသည်မှာ  
တစ်လေှိပပီ ခေစ်ပပီး ကုန်စည်များ အိမ်တိုင်ောရောက်ပိုရ့ောင်မှုကို အေင်ရခပရခပ  
ရောင်ေွက်လျက် ေှိသည်။ မွန်မွန်က အပလီရကးေှင်းများကို စမတ်ေုန်းတွင် ထည့်သွင်းခဲ့ ပပီး  
မှာယူသည့် ပစ္စည်း၊ အရေအတွက်နှင့် သယ်ယူပိုရ့ောင်ရပးမည့် ပါတနာက  
လာယူရောင်မည့်အချိန် အရသးစိတ်အချက်အလက်များ ရော်ခပသည့် ရအာ်ဒါအမှာစာ  
အသိရပးချက်များကို သူမ၏ စမတ်ေုန်းနှင့် မိုဘိုင်း POS စက်များမှ တစ်ေင့်  
လက်ခံေေှိသည်။ 

ဥပမာဇာတ်လမ်း      ဥပမာဇာတ်လမ်း      
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စားသုံးသူများထံ သတင်းစကားရပးပို့ ခခင်း စားသုံးသူများထံ သတင်းစကားရပးပို့ ခခင်း 

ပုံမှန်စီးပွားရေးလုပ်ငန်းကဲ့သိုပ့င် အွန်လိုင်းစီးပွားရေးလုပ်ငန်းတစ်ခုရအာင်ခမင်ေခခင်း၏  
ရသာ့ချက်မှာ စားသုံးသူများ ရကျနပ်ရပျာ်ေွှင်ရအာင် ဝန်ရောင်မှုရပးနိုင်ခခင်းပင်ခေစ်သည်။ 
စားသုံးသူများနှင့်ေက်ေံောတွင် လက်ရတွ့အသုံးချအကကံခပုချက်အချ ို့ကို ရအာက်တွင်  
ရော်ခပထားသည်-

၁  ေက်သွယ်လို ့ေပါရစ။ေက်သွယ်လို ့ေပါရစ။ 
သင့်ထံ ေက်သွယ်လိုေ့မည့် Viber ၊ WhatsApp နှင့် ေုန်းနံပါတ်များကို လွယ်ကူစွာ  
ေှာရေွရတွ့ေှိနိုင်ရအာင် ရောင်ေွက်ရပးပါ။

၂
 ခမန်ေန်စွာ တုံ့ ခပန်ပါ။ခမန်ေန်စွာ တုံ့ ခပန်ပါ။ 
မိနစ်ပိုင်းအတွင်း စားသုံးသူထံ စာခပန်ပါ။ သင့်ေိုင်၏ ေွင့်ချိန်၊ ပိတ်ချိန်နှင့်အတူ  
ေက်သွယ်ေန်ေုန်းနံပါတ်ကို အလိုအရလျာက် ရခေြကားရပးနိုင်သည့်စနစ် တည်ရောက်ထားပါ။

၃  အနီးအနားရနသူများကို အဓိကထားပါ။  အနီးအနားရနသူများကို အဓိကထားပါ။  
စားသုံးသူအများစုသည် သင်၏ေိုင်အနီးပတ်ဝန်းကျင်တွင် ရနထိုင်သူများ   
ခေစ်ြကလိမ့်မည်။ ပုံနှိပ်ရြကာ်ခငာစာေွက်များခေန့်ရဝခခင်းနှင့် အွန်လိုင်းရြကာ်ခငာများ၏  
အသုံးဝင်မှုကို မရမ့ပါနှင့်။ ထိရောက်စွာ အသုံးချပါ။

ေိုေှယ်မီဒီယာကို အသုံးခပုခခင်းေိုေှယ်မီဒီယာကို အသုံးခပုခခင်း

သင့်လုပ်ငန်း အွန်လိုင်းရပါ်ရောက်ေှိရနပပီခေစ်ရြကာင်းနှင့် အမှာစာများလက်ခံေန်  
အေင်သင့်ခေစ်ရြကာင်း သတင်းစကားကို ပျံန့ှံရစေန် ေိုေှယ်မီဒီယာက ကူညီရပးနိုင်သည်။  
ေှိပပီးသား အွန်လိုင်းပလက်ရောင်းနှင့် ချိတ်ေက်ရောင်းချခခင်းခေစ်ရစ၊  
ကိုယ်တိုင်ဝက်ဘ်ေိုဒ်တည်ရထာင်ရောင်းချခခင်းခေစ်ရစ၊ ေိုေှယ်မီဒီယာကရတာ့ သင်၏  
ေိုင်နှင့် ကုန်ပစ္စည်းများအရြကာင်း စားသုံးသူများက ရတွးရတာမိရနရစေန် ခပုလုပ်ရပးနိုင်ပါသည်။ 
အဓိကရသာ့ချက်မှာ ေိုေှယ်မီဒီယာရပါ်တွင် အပမဲတရစ တက်ကကွရနေန်ခေစ်ပပီး  
သင်၏စားသုံးသူများနှင့် ထိရတွ့ေက်ေံနိုင်ေန်နှင့် ရေးဝယ်များ၏အရတွ့အကကုံရကာင်းများကို  
ရဝမျှနိုင်ေန် နည်းလမ်းများကို ေှာရေွရနေပါမည်။ 

သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းသည် အရောင်းအဝယ်စေိတ်၏ အချ ိုးတစ်စုကို  
ယူနိုင်ေွယ်ေှိရသာ်လည်း အွန်လိုင်းရအာ်ဒါအရေအတွက်ကို တိုးခမှင့်နိုင်ေန် ၎င်းတိုက့  
ရောင်ေွက်ရပးနိုင်ပပီး ပိုမိုများခပားကျယ်ခပန့်ရသာ စားသုံးသူများထံသို ့ 
ရောင်းချရပးနိုင်သည်။ ယခုအခါ သူမရန့စဥ်ရောင်းေရငွ၏ ၄၀ ောခိုင်နှုန်းအထက်မှာ  
အွန်လိုင်းမှ ရောင်းချသည့် ေက်ေှင်လုပ်ငန်းမှ ခေစ်သည်။

စားသုံးသူများနှင့် ထိရတွ့ေက်ေံနိုင်သည့်အခွင့်အလမ်းကို ရမျှာ်ခမင်၍ သူမတို ့သည်  
Facebook, Instagram နှင့် TikTok စရသာ လူမှုမီဒီယာများတွင် ရန့စဥ် ဗွီဒီယိုများနှင့်  
အရောင်းခမှင့်တင်ရေးအစီအစဥ်များအား ရိုက်ကူးလွှင့်တင်၍ သူမတို၏့ ေိုင်ကို  
လူသိများလာရအာင် ရောင်ေွက်လျက်ေှိသည်။ လူမှု မီဒီယာများသည် သူမတို၏့ 
ပေိသတ် တိုးပွားလာရစပပီး ရောက်သည်များ၏ စိတ်ထဲတွင် အပမဲေှိရနရစပါသည်။  
ရအာ်ဒါများ တိုးလာရစေန် အခခားအွန်လိုင်းရစျးကွက် အပလီရကးေှင်းများနှင့်  
ချိတ်ေက်နိုင်ေန်လည်း သူမတိုက့ စီစဥ်ရနသည်။
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အွန်လိုင်းရပါ်တွင် ရေးမရောင်းခင် သင်၏စနစ်များနှင့် လုပ်ငန်းစဥ်များ အေင်သင့်ခေစ်ရေး  
ရသချာစွာ ရောင်ေွက်ထားေန် လိုအပ်ပါလိမ့်မည်။ အကယ်၍ သင်က  
စားသုံးသူများ၏ရအာ်ဒါများကို ခေည့်ေည်းရပးေန်ပျက်ကွက်ပါက (သို)့ အလွန်အမင်း  
အချိန်ယူပါက (သို)့ အခခားကျရှုံးမှု တစ်ခုခုခေစ်ပါက သင်၏လုပ်ငန်းအတွက် မရကာင်းပါ။  
ေိုေှယ်မီဒီယာသည် သင့်ကုန်ပစ္စည်းများအတွက် ရောက်သည်များ ေှာရေွရပးနိုင်သလို ရဝေန်မှုများ 
ခပုလုပ်သည့်ရနောလည်း ခေစ်သွားနိုင်သည်။ ထိုရ့ြကာင့် `back end´စနစ်များသည်  
အလွန်အရေးကကီးပါသည်။

အွန်လိုင်းတွင် ရောင်းချခခင်းအတွက် ကကိုတင်ရအာ်ဒါလက်ခံေေှိခခင်းအေင့်မှ ရအာ်ဒါအတွက်  
စတင်ခပင်ေင်ခခင်း ၊ ထုပ်ပိုးခခင်း၊ ရငွရပးရချခခင်း၊ ပိုရ့ောင်ခခင်းနှင့် စားသုံးသူများ၏ အကကံခပုစာများ  
လက်ခံခခင်း အေင့်တိုင်းအတွက် Workflow အသစ်ကို ခပင်ေင်ထားေန်လိုအပ်သည်။ စားသုံးသူများ 
တစ်ဦးတစ်ရယာက်မျှ ရစာင့်ေိုင်းကျန်ေစ် မရနရစရေးအတွက် စနစ်ကို အသုံးခပု၍ ရအာ်ဒါများ  
လက်ခံတတ်ေန်၊ ရခခောရကာက်နိုင်ေန်နှင့် အိမ်တိုင်ောရောက် ပိုရ့ောင်မှုများကို  
ရစာင့်ြကည့်တတ်ေန် ရလ့ကျင့်ရပးထားသည့် ဝန်ထမ်းတစ်ဦး လိုအပ်ပါလိမ့်မည်။

သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများနှင့် ချိတ်ေက်မည့်သူများအတွက် `back end´  
နှင့်သက်ေိုင်သည့် အဓိကကျရသာ ရအာက်ပါလက်ရတွ့အသုံးချအကကံခပုချက်အချ ို့ေှိသည်-

ရအာ်ဒါများ လက်ခံခခင်း/ ခငင်းပယ်ခခင်း ရအာ်ဒါများ လက်ခံခခင်း/ ခငင်းပယ်ခခင်း 
ရအာ်ဒါတက်လာရြကာင်း အရြကာင်းြကားစာကို လက်ခံေေှိပပီးရနာက် သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုရပးမည့်သူ 
(ယာဥ်ရမာင်း) သင့်ေိုင်သိုမ့ရောက်မီ ထိုရအာ်ဒါကို လက်ခံမည် (သို)့ ခငင်းပယ်မည်ကို Delivery app  
တွင် ရေွးချယ်ရပးေမည်။ ထိုသို ့ရအာ်ဒါလက်ခံခခင်း (သို)့ ခငင်းပယ်ခခင်းကို လုပ်ရောင်ေန်နှင့် 
အွန်လိုင်းရအာ်ဒါများကို စီမံခန့်ခွဲေန် ဝန်ထမ်းတစ်ဦး သီးသန့်ထားေှိသင့်သည်။

ကုန်လက်ကျန်စာေင်းကို စီမံခန့်ခွဲပါ။ကုန်လက်ကျန်စာေင်းကို စီမံခန့်ခွဲပါ။
အွန်လိုင်းမှတစ်ေင့် ရောင်းချခခင်း၏ အကကီးမားေုံး စိန်ရခါ်မှုမှာ အွန်လိုင်းတွင်ရော်ခပထားသည့်  
ကုန်ပစ္စည်းနှင့် အမှန်တကယ်ေှိသည့်ကုန်ပစ္စည်း ကိုက်ညီေန်ရောင်ေွက်ေခခင်းခေစ်သည်။  
သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများက ထိုကိစ္စကို ရောင်ေွက်ရပးမည်မဟုတ်သခေင့် သင်ကိုယ်တိုင် 
ကုန်လက်ကျန်စာေင်းကို အချိန်နှင့်တရခပးညီ ရစာင့်ြကည့်ေမည်ခေစ်ပပီး လက်ကျန်ကုန်မေှိရတာ့ပါက  
အွန်လိုင်းတွင် ထိုကုန်စည်ခပသထားမှုကို အခမန်ေပ်ေိုင်းေမည်။

Back-end စနစ်များ အေင်သင့်ခေစ်ရစေန် ရောင်ေွက်ခခင်းေိုေှယ်မီဒီယာ အသုံးခပုောတွင် အရေးကကီးသည့် လက်ရတွ့အသုံးချအကကံခပုချက်အချ ို့မှာ-

၁  လူမှုမီဒီယာအရကာင့်များတည်ရောက်ပါ။  လူမှုမီဒီယာအရကာင့်များတည်ရောက်ပါ။  
သင်၏ စီးပွားရေးလုပ်ငန်းအတွက် Facebook Page တစ်ခု ေန်တီးပါ။ ထို Facebook Page ကို 
လူသိများသည့် Group များ၊ အခခားေိုေှယ်မီဒီယာပလက်ရောင်းများနှင့် Viber ၊ WhatsApp  
ကဲ့သိုရ့သာ စာတိုရပးပိုန့ိုင်သည့် အပလီရကးေှင်းများနှင့် ချိတ်ေက်ပါ။

၂
 အရြကာင်းအောအသစ်များ ရေးသားပါ။ အရြကာင်းအောအသစ်များ ရေးသားပါ။ 
သင်ချိတ်ေက်ထားသည့်ပလက်ရောင်း (သို)့ သင်တည်ရထာင်လိုက်သည့်ဝက်ဘ်ေိုဒ်အရြကာင်း 
ရေးသားခခင်းခေင့် စတင်ပါ။ သင်၏ ကုန်ပစ္စည်းပုံများ၊ သင့်ဝန်ထမ်းများက ကုန်ပစ္စည်းကို စမ်းသပ် 
အသုံးခပုရနသည့် ဗွီဒီယိုများ ပါဝင်သည့် Post များကို တစ်ေက်လျှင် အနည်းေုံးနှစ်ကကိမ် သင်၏  
Facebook Page တွင် လွှင့်တင်ပါ။ အင်တာနက်ကပုံများကို ဘယ်ရတာ့မှ မသုံးပါနှင့်။  
သင့်လုပ်ငန်း၏ ရပျာ်စောရကာင်းရသာ ဓာတ်ပုံအစစ်များကိုသာ အသုံးခပုပါ။

၃  ပေိသတ်ကို ေွဲရောင်ပါ။ ပေိသတ်ကို ေွဲရောင်ပါ။ 
သင်၏ပေိသတ်ကို ရမးခွန်းများရမးပါ။ ကုန်ပစ္စည်း အခမဲ့ေေှိနိုင်မည့် ပပိုင်ပွဲငယ်ရလးများ  
ေန်တီးပါ။ သင်၏ ေိုင်၊ ကုန်ပစ္စည်းပုံများနှင့် ဝယ်သူများမှ ကုန်စည်လက်ခံရနပုံများကို  
ဗီဒီယိုအတိုရလးများ ရိုက်ကူးေန်တီးပါ။ ဗီဒီယိုများအလုံအရလာက်ေှိရသာအခါ ထိုဗီဒီယိုများကို  
YouTube အရကာင့်ခေင့် ချိတ်ေက်နိုင်ပါသည်။ သင့်ပိုစ့်အတွက် သင့်ပေိသတ်ထံမှ Like များ ၊   
Comment များ ေရလရလ သင်၏လုပ်ငန်းသည် ေိုေှယ်မီဒီယာပလက်ရောင်းများတွင် 
ပိုမိုထင်ေှားလာရလရလခေစ်သည်။ အချိန်ြကာလာသည်နှင့်အမျှ `hashtags´(#)  
အသုံးခပုနည်းကို သင်ယူပါ၊ ထိုရ့နာက်တွင် နာမည်ရကျာ်ြကားသူများနှင့် Group များကို  
ချိတ်ေက်ကာ သင့်ပေိသတ် များခပားရအာင်လုပ်ပါ။

၄  သင် ဂရုစိုက်ရြကာင်း ခပသပါ။  သင် ဂရုစိုက်ရြကာင်း ခပသပါ။  
ကိုဗစ်-၁၉ နှင့်ပတ်သက်၍ သင်၏တုံ့ ခပန်မှုနှင့် ခပင်ေင်မှုအချက်အလက်များကိုမျှရဝပါ။  
(ဥပမာ - သင်၏ဝန်ထမ်းများ နှာရခါင်းစည်းတပ်ေင်ခခင်းနှင့် လက်အိတ်များဝတ်ေင်ထားသည့်  
ဓာတ်ပုံများ အစေှိသည်တိုက့ို ပိုစ့်လွှင့်တင်ခခင်း။) သင်၏လုပ်ငန်းမှ  
ရဒသခံအများအကျ ိုးရောင်အေွဲ့များနှင့် လူမှုအေွဲ့အစည်းများအား ကူညီရနသည့် ပုံေိပ်များ မျှရဝပါ။
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19ကပ်ရောဂါခေစ်ပွားရနချိန်အတွင်း E-commerce နှင့် 
ရနသားတကျခေစ်ရစခခင်း

ထိရတွ့မှုမဲ့ အိမ်တိုင်ောရောက် ပိုရ့ောင်ရပးခခင်း 
ဗိုင်းေပ်စ်ကူးစက်နိုင်စွမ်းကို ရလျှာ့ချရပးနိုင်ေန် ထိရတွ့မှုမဲ့ အိမ်တိုင်ောရောက် 
ပိုရ့ောင်ရပးသည့်ဝန်ရောင်မှုကို ရပးနိုင်ခခင်းေှိ/မေှိ ပလက်ရောင်း (သို)့ 
ပိုရ့ောင်ရပးမည့်သူကို ရမးခမန်းပါ။ ဤလုပ်ငန်းစဥ်တွင် ဝယ်ယူသူက 
ရအာ်ဒါလက်ခံေေှိရြကာင်း အတည်ခပုရပးရုံသာ ခေစ်ပပီး ပစ္စည်းကို  
တိုက်ရိုက် ကိုင်တွယ်ေန် မလိုအပ်ပါ။

ကိုဗစ်-၁၉ ကပ်ရောဂါသည် လူတိုင်းကို မည်သည့်နည်းလမ်းသစ်များ အသုံးခပု၍  
စီးပွားရေးလုပ်ငန်းများ ရေှ့ေက်ေမည်ကို စဥ်းစားရတွးရတာမိရစပါသည်။  
ကုန်စည်နှင့်ဝန်ရောင်မှုများကို အွန်လိုင်းမှတစ်ေင့် ဝယ်ယူသည့်အရေအတွက်  
တဟုန်ထိုးခမင့်တက်လာမှုသည် ကိုဗစ်ကာလလွန်သည့်တိုင်ရအာင် ြကာခမင့်စွာ  
ေက်လက်တည်ေှိရနပါလိမ့်မည်။ ထိုရ့ြကာင့် အခုအချိန်သည် သင့်လုပ်ငန်းကို အွန်လိုင်းရပါ်သို ့ 
ကူးရခပာင်း၍ လုပ်ငန်းပိုမိုတိုးတက်ကကီးထွားလာရအာင် လုပ်ရောင်နိုင်မည့်  
အချိန်ရကာင်းခေစ်ပါသည်။

သင်၏ ကုန်ပစ္စည်းများအား အွန်လိုင်းအသုံးခပုရောင်းဝယ်ောတွင် ကိုဗစ်-၁၉ ကပ်ရောဂါရြကာင့် 
ရပါ်ရပါက်လာသည့် လက်ရတွ့အရခခအရနအသစ်ကို လိုက်ရလျာညီရထွခေစ်ရစေန် ရအာက်ပါ  
လက်ရတွ့အသုံးချအကကံခပုချက်များကို အသုံးခပုနိုင်သည်-

လက်ေှိအရခခအရနနှင့်ကိုက်ညီသည့်အချက်များကိုသာ ရော်ခပပါ။လက်ေှိအရခခအရနနှင့်ကိုက်ညီသည့်အချက်များကိုသာ ရော်ခပပါ။
အွန်လိုင်းရပါ်တွင် ရော်ခပထားသည့် ကုန်ပစ္စည်းများနှင့် ရေးနှုန်းများ၊ ရော်ခပချက်များနှင့် ဓာတ်ပုံများ  
အားလုံးသည် ရနာက်ေုံးရပါ်အရခခအရနနှင့် ညီညွတ်ရစေန် သုံးသပ်ခပင်ေင်ပါ။ (ဥပမာ ၂၀၂၁  
ခပက္ခဒိန်ကို လူအများက ဝယ်ယူလိုသည့်အချိန်တွင် ၂၀၂၀ ခပက္ခဒိန် ရောင်းချခခင်း မခပုသင့်ပါ)

အရောင်းခမှင့်တင်သည့် ပရိုမိုးေှင်းအစီအစဥ်များ မြကာခဏ ခပုလုပ်ပါ။အရောင်းခမှင့်တင်သည့် ပရိုမိုးေှင်းအစီအစဥ်များ မြကာခဏ ခပုလုပ်ပါ။
ပရိုမိုးေှင်းများနှင့် အထူးရလျှာ့ရေး အစီအစဥ်များ မြကာခဏ ခပုလုပ်ပါက စားသုံးသူများက  
ပါဝင်လာရလ့ေှိပပီး သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများတွင် ဤလှုပ်ေှားမှုကို  
အလွယ်တကူခပုလုပ်နိုင်သည်။ တစ်ခု (သို)့ တစ်ခုထက်ပိုဝယ်လျှင် ောခိုင်နှုန်းအလိုက်  
ရလျှာ့ရေးရပးခခင်း၊ တစ်ခုဝယ်လျှင် နှစ်ခုရပးသည့် ပရိုမိုးေှင်းများ (သိုမ့ဟုတ် အလားတူအစီအစဥ်)၊  
အနည်းေုံးသတ်မှတ်ထားသည့်တန်ေိုးအထက် စုစုရပါင်းဝယ်ယူမှုအတွက် ရလျှာ့ရေးရပးခခင်း(ဥပမာ  
၃၀၀၀၀ ကျပ်ေိုးထက်ဝယ်ယူလျှင် မှာယူမှုစုစုရပါင်းတန်ေိုး၏ ၁၀% ရေးရလျှာ့ရပးခခင်း) စသည့် 
ပရိုမိုးေှင်းအစီအစဥ်များကို လုပ်ရလ့ေှိသည်။ 

အပလီရကးေှင်း၏ လုပ်ရောင်ချက်များကို ရလ့လာပါ။အပလီရကးေှင်း၏ လုပ်ရောင်ချက်များကို ရလ့လာပါ။
သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းကုမ္ပဏီများသည် ရောင်းအားတက်ရစေန်အတွက်  
ပလက်ရောင်း၏ လုပ်ရောင်ချက်များကို အပမဲတရစ အေင့်ခမှင့်တင် တိုးချဲရ့လ့ေှိသည်။ သင်၏  
ေိုင်ေွင့်ချိန်ကို သတ်မှတ်ထည့်သွင်းပုံ၊ ရအာ်ဒါများလွန်းသည့်အခါ (သို)့ အားလပ်ေက်များအတွင်း  
ရအာ်ဒါ ယာယီေပ်ေိုင်းပုံနှင့် သင့်ကုန်ပစ္စည်းများ ရြကာ်ခငာေန်နှင့် အထင်ကေခေစ်လာရစေန်  
ခပုလုပ်ပုံ လုပ်ရောင်ချက်နည်းလမ်းများကို ရလ့လာထားပါ။ 

အချက်အလက်များမှ ရလ့လာသင်ယူပါ အချက်အလက်များမှ ရလ့လာသင်ယူပါ 
သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများသည် စားသုံးသူများ၏ ရအာ်ဒါမှတ်တမ်းများ၊  
လူကကိုက်များရသာ ကုန်ပစ္စည်းများ၊  ရအာ်ဒါအများေုံးလက်ခံေေှိရလ့ေှိသည့်  
အချိန်အပိုင်းအခခားများနှင့် သင့်ေိုင်၏ ရောင်းေရငွစုစုရပါင်း စသည့် အချက်အလက်များစွာကို  
ရပးနိုင်ပါသည်။ သင့်ကုန်ပစ္စည်းများနှင့် ရောင်းချမှုနည်းနိဿယများကို ပိုမိုရကာင်းမွန်ရအာင်  
ရောင်ေွက်နိုင်ရေး ထိုအချက်အလက်များကို အသုံးခပုပါ။

ကုန်ပစ္စည်းပိုေ့န်အတွက် ထုပ်ပိုးခခင်း 
သယ်ပိုပ့လက်ရောင်းက အေည်များ၊ အဝတ်အထည်များ၊ အခခားရသာ  
ပစ္စည်းများအတွက် သင့်ရလျာ်မည့် ကုန်ထုပ်ပိုးမှုအခပင်အေင်ကို  
အကကံရပးနိုင်သည်။ ထုပ်ပိုးောတွင်သုံးမည့်ပစ္စည်းများသည် 
သင့်ကုန်ပစ္စည်းအမျ ိုးအစားအလိုက် လိုအပ်သလို အြကမ်းခံေန်နှင့် ရေစိုခံေန်  
လိုအပ်ပါသည်။ သဘာဝပတ်ဝန်းကျင်ထိခိုက်မှု ရလျာ့နည်းေန်နှင့် ဝယ်သူ၏  
စိတ်ရကျနပ်မှုကို တိုးပွားရစေန် ပလပ်စတစ် အသုံးမခပုသည့်  
ထုပ်ပိုးမှုအခပင်အေင်ကို သင်က ရလ့လာရော်ထုတ်နိုင်ပါသည်။  
ထုပ်ပိုးထားသည့်ပစ္စည်းကို ပိုရ့ောင်ရပးသူက ရကာက်ယူမည်ခေစ်ပပီး  
အေင်သင့်သာ ခပင်ေင်ထားရပးပါ။ အကယ်၍ အလွယ်တကူ  
ကွဲနိုင်သည့်ပစ္စည်းခေစ်ပါက  စားသုံးသူများထံသို ့ရကာင်းမွန်စွာ ရောက်ေှိရစေန် 
ရလရောင်းအိတ်နှင့် ရေခမှုပ်တိုက့ို အသုံးခပု၍ ထုပ်ပိုးပါ။



Go
od

 P
ra

ct
ic

e 
Gu

id
e

20

အ
ွန်လ

ိုင်း
မှ 

လ
ူသ

ုံးက
ုန်ပ

စ္စည
်းရ

ော
င်း

ချ
ရသ

ာ 
ဝန

်ရေ
ာင

်မှုမ
ျား

ရပ
းခခ

င်း

21

သင်၏ကုန်ပစ္စည်းများကို အွန်လိုင်းတွင်ရောင်းချောတွင် ကုန်သွယ်မှုေိုင်ော ဥပရဒများ၊ 
ကုန်သွယ်မှုေိုင်ောစာချုပ်များ (အခငင်းပွားမှုများရခေေှင်းခခင်း အပါအဝင်) နှင့်  
လုပ်သားခန့်အပ်ခခင်းေိုင်ော လိုအပ်ချက်များ ကဲ့သိုရ့သာ စီးပွားရေးလုပ်ရောင်ောတွင်  
လိုက်နာေမည့်ဥပရဒများအားလုံးနှင့်အညီ လိုက်နာရောင်ေွက်ေန် လိုအပ်သည်။ 
စားသုံးသူကာကွယ်ရေးဥပရဒကိုလည်း လိုက်နာကျင့်သုံးေမည်။ သင့်လုပ်ငန်း၏အရထာက်အထား၊ 
ကုန်အမှတ်တံေိပ်တပ်ေင်ခခင်း၊ ရငွရပးရချမှုေိုင်ော သတ်မှတ်ချက်များ၊ ေျက်သိမ်းခခင်းနှင့် 
ခပန်အမ်းရငွရပးအပ်ခခင်း ကဲ့သိုရ့သာ အချက်အလက်များ အပါအဝင်  
အခခားလိုအပ်သည့်အချက်အလက်များကို စားသုံးသူများထံသို ့တိကျစွာ ရပးေမည်။  
ဤကိစ္စနှင့်ပတ်သက်၍ အွန်လိုင်းသယ်ပိုပ့လက်ရောင်းက သင့်ကို အကကံဥာဏ်များရပးနိုင်လိမ့်မည်။

အွန်လိုင်းတွင် ရောင်းချရသာ ကုမ္ပဏီများ လိုက်နာေန် လုပ်ထုံးလုပ်နည်းများကို လက်ေှိတွင်  
ရေးေွဲရနေဲခေစ်သည်။ အပပီးသတ်မရေးေွဲေရသးသည့် E-commerce ဥပရဒသစ်အေ E-commerce 
လုပ်ရောင်သည့်လုပ်ငန်းများ မှတ်ပုံတင်ေန် လိုအပ်ရကာင်း လိုအပ်နိုင်ပါသည်။ အွန်လိုင်းအသုံးခပု 
ရောင်းချသည့်လုပ်ငန်းများသည်လည်း သာမန်နည်းလမ်းများခေင့် အရောင်းအဝယ်လုပ်သည့်  
ကုမ္ပဏီများကဲ့သိုပ့င် အခွန်ေိုင်ောဥပရဒများက အကျ ိုးသက်ရောက်မည်ခေစ်ရြကာင်း သင် 
ကကိုတင်တွက်ေနိုင်ပါသည်။ သင်သည် သယ်ပိုပ့လက်ရောင်းတစ်ခုနှင့်ချိတ်ေက်ပပီးပါက  
အချက်အလက်များကို ကာကွယ်နိုင်ရေး မည်သိုက့ူညီရပးနိုင်သည်ကို  
ရမးခမန်းသင့်ပပီး ဥပရဒနှင့်အညီ ရောင်ေွက်သင့်ပါသည်။

ဥပရဒများကိုလိုက်နာခခင်း

အလုပ်ခွင် ရဘးကင်းရအာင် ခပင်ေင်ထားပုံကို ဝယ်သူများအား ခပသခခင်း 
ကျန်းမာရေးနှင့်ရဘးကင်းရေးလိုအပ်ချက်များနှင့်အညီ ကုန်ပစ္စည်းများကို 
ခပင်ေင်ပုံနှင့် ပိုရ့ောင်ပုံများကို ခပသသည့် ဓာတ်ပုံများ၊ ဗွီဒီယိုများနှင့် 
သတင်းအချက်အလက်များကို မျှရဝခခင်းခေင့် စားသုံးသူများ၏ယုံြကည်မှုကို  
ေယူပါ။ ရအာ်ဒါများလည်း တိုးလာပါလိမ့်မည်။

ရငွသားမဲ့ရောင်ေွက်ခခင်း  
အွန်လိုင်းရငွရပးရချမှုစနစ်သို ့ရခပာင်းလဲေန် အခခားအရြကာင်းေင်းတစ်ခုမှာ  
ရငွစက္ကူကိုင်ခခင်းသည် ဗိုင်းေပ်စ်ကူးစက်နိုင်စွမ်းကို  
ပိုမိုခမင့်တက်ရစနိုင်ခခင်းရြကာင့် ခေစ်သည်။  
သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများတွင်  
ရငွသားမဲ့အရောင်းအဝယ်ခပုလုပ်နိုင်ေန် လွယ်ကူရသာ Option များ  
ေှိသင့်သည်။ ပိုမိုသိေှိလိုပါက “ရငွရပးရချမှု”အပိုင်းတွင် ြကည့်ပါ။

ရဇယျာ၏ ပထမေုံးဗီဒီယိုကို လွှင့်တင်ခခင်း။ရဇယျာ၏ ပထမေုံးဗီဒီယိုကို လွှင့်တင်ခခင်း။

ရောက်သည်အချ ို့က ဗိုင်းေပ်စ်ကူးစက်ခပန့်ပွားမှုအန္တောယ်ရြကာင့် အရုပ်များမှာယူေန်  
စိတ်ပူရနြကရြကာင်း အိမ်နီးချင်းများက ရဇယျာကို ရခပာခပခဲ့သည်။ ထိုကိစ္စကို  
အခွင့်အရေးတစ်ခုအခေစ် မှတ်ယူ၍ ရဇယျာသည် သူနှင့်သူ၏အလုပ်သမားများ  
အလုပ်ခွင်သိုရ့ောက်သည့်အခါ အပူချိန်တိုင်းတာပုံ၊ လက်အိတ်များနှင့်မျက်နှာေုံးများ  
အသုံးခပုပုံနှင့် တံေိပ်ခတ်ထားသည့် သန့်ေှင်းရသာ အိတ်များတွင် အရုပ်များကို ထည့်၍  
ထုပ်ပိုးပုံ လုပ်ငန်းစဥ်အေင့်များအား ခပသသည့် ဗီဒီယိုအတိုရလးကို ရိုက်ကူးပါသည်။  
ထိုရ့နာက်တွင် သူ၏ ဝယ်သူများထံ  Whatapps ခေင့် ရပးပို့ ပပီး ဝယ်သူများဘက်ကလည်း  
အခပုသရဘာရောင်သည့်မှတ်ချက်များခေင့် ခပန်လည်တုံ့ ခပန်ြကသည်။ ထိုရန့တွင်ပင်  
ဝယ်သူများထံမှ ရအာ်ဒါမှာသည့် အရေအတွက် ၁၀ ောခိုင်နှုန်း တိုးလာသည်။

ဥပမာဇာတ်လမ်း      ဥပမာဇာတ်လမ်း      
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မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုက့ ၎င်းတို၏့ ရငွရြကးလည်ပတ်မှုကို စီမံခန့်ခွဲ ခခင်း။မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုက့ ၎င်းတို၏့ ရငွရြကးလည်ပတ်မှုကို စီမံခန့်ခွဲ ခခင်း။

ယခုအခါ မွန်မွန်နှင့် ရဝရဝတိုသ့ည် အွန်လိုင်းရစျးကွက်များနှင့် သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှု  
အရတာ်များများတွင် မှတ်ပုံတင်ပပီးခေစ်သည်။ သူတိုသ့ည် ရန့စဥ် မိုဘိုင်းရအာ်ဒါ မှာယူမှု  
ပလက်ရောင်းများ အသုံးခပု၍ မှာယူြကရသာ ေန်ကုန်တစ်ပမို့လုံးေှိ စားသုံးသူများကိုသာ  
မက အခခားတိုင်းရဒသကကီးနှင့် ခပည်နယ်များေှိ စားသုံးသူများထံသို ့ကုန်ထုပ်များကို  
ပိုရ့ပးလျက်ေှိသည်။ ပလက်ရောင်းအပလီရကးေှင်းတွင် ြကည့်ရှုနိုင်သည့်  
ရအာ်ဒါမှတ်တမ်းများရြကာင့် ရငွရပးရချမှုများကို အလွယ်တကူ ရခခောရကာက်နိုင်သည်။ 
အချ ို့ပလက်ရောင်းများက ကုန်ထုပ်များ လာယူစဥ် တိုက်ရိုက်ရပးရချပပီး  
အချ ို့ပလက်ရောင်းများက တစ်လလျှင် နှစ်ကကိမ် ဘဏ်မှရငွလွှဲသည်။

ယခုအခါ ရဝရဝနှင့် မွန်မွန်တိုသ့ည် ရငွရပးရချမှုများနှင့် ရအာ်ဒါများကို ရစာင့်ြကည့်နိုင်  
ပပီခေစ်သခေင့် လာမည့်အပတ်အတွက် ေက်ေှင်နှင့် ေက်စပ်ပစ္စည်းအများအခပားကို   
ပိုမိုရောင်းချေန် ယုံြကည်မှုတိုးလာသည်။ ရဝရဝလည်း ကိုယ်ဝန်ေှိလာပပီခေစ်သခေင့်  
ေိုင်ကို တိုးချဲေ့န်နှင့် ကိုယ်ဝန်ရောင် အဝတ်အထည်များကို  
ထည့်သွင်းရောင်းချနိုင်ေန်အတွက် ရချးရငွေယူေန် ရေွးချယ်စောများကို တစ်ရန့ရန့တွင်  
သူတို ့ေှာရေွပါလိမ့်မည်။

ြကည့်ေတာ အရခခအရနရတွ အေင်ရခပရနပုံပါပဲ။

ပစ္စည်းရောက် လက်ငင်းရငွရချစနစ်သည် အသုံးအများေုံးနည်းလမ်းခေစ်ရနေဲခေစ်သခေင့်  
သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းအများစုက ယင်းရပးရချမှုပုံစံကို ခွင့်ခပုပါလိမ့်မည်။ သိုေ့ာတွင်  
အွန်လိုင်းမှ ရငွရပးရချခခင်းသည် အကျ ိုးရကျးဇူးများနှင့် အားသာချက် များစွာေှိရနပါသည်။  
ပလက်ရောင်း အများအခပားက အလိုအရလျာက်ရငွရပးရချမှုခပုလုပ်နိုင်ေန် ‘Point of Sale’ 
စက်များကို အခမဲ့ရပးနိုင်သည်။ အွန်လိုင်းမှရငွရပးရချခခင်းခေင့် ရချးရငွများ ရလျှာက်ထားခခင်းနှင့် 
လုပ်ငန်းအာမခံထားခခင်းတိုအ့တွက် ဘဏ်များနှင့် အာမခံရပးသူများ လိုအပ်သည့် အချက်အလက်  
များကို ေေှိရစမည်ခေစ်ပပီး သင်၏လုပ်ငန်းကို ကကီးထွားလာရစေန် ကူညီရပးနိုင်ပါသည်။  
အရေးကကီးေုံးအချက်မှာ ရငွသားမဲ့ရပးရချခခင်းရြကာင့် ရငွစက္ကူကိုင်ရောင်ခခင်းမှတစ်ေင့်  
ကိုဗစ်-၁၉ ကပ်ရောဂါကူးစက်မှုခေစ်နိုင်ရခခကို ရေှာင်ေှားနိုင်သည်။

သင်သည် အွန်လိုင်းသယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းနှင့် ချိတ်ေက်ထားပါက ယင်းပလက်ရောင်းသည်  
အွန်လိုင်းမှ ရငွရပးရချမှုကို လက်ခံနိုင်သည့်ဝန်ရောင်မှုတစ်ခုကို ရပးနိုင်ေွယ်ေှိသည်။  
များရသာအားခေင့် ဝယ်သူများက လက်ငင်းရငွရပးရချမှုကဒ် (Debit Card) (သို)့ အရကကွးဝယ်ခွင့်ကဒ်  
(Credit Card) များအသုံးခပု၍ အပလီရကးေှင်းမှတစ်ေင့် ရငွရပးရချနိုင်ေန် ပလက်ရောင်းက  
ရောင်ေွက်ရပးပပီး ရောင်းချေရငွကို စုစည်းကာ သင့်ကုမ္ပဏီ၏ ဘဏ်အရကာင့်သို ့ 
ရပးရချေမည့်ပိုက်ေံပမာဏအား တိုက်ရိုက်လွှဲရခပာင်းရပးပိုရ့ပးသည်။  
သယ်ပိုဝ့န်ရောင်မှုပလက်ရောင်းများသည် များရသာအားခေင့် သင်ရေွးချယ်သည့်  
ရငွရပးရချသည့်ဝန်ရောင်မှုရပးရသာလုပ်ငန်းတစ်ခုခု (WavePay ၊ CB Pay ၊ KBZ Pay ၊ AYA Pay  
အစေှိသခေင့်) နှင့် ‘ရပါင်းစည်း’ နိုင်သည်။ ခမန်မာနိုင်ငံေှိ  
ရငွရပးရချသည့်ဝန်ရောင်မှုရပးရသာလုပ်ငန်းအချ ို့ကို ‘ရနာက်ထပ်သတင်းအချက်အလက်များ’  
အပိုင်းတွင် ြကည့်ပါ။

သင်ကိုယ်တိုင် အွန်လိုင်းမှတစ်ေင့် တိုက်ရိုက်ရောင်းချမည်ေိုပါက ကုန်သည်များ ေယူသုံးစွဲနိုင်ရသာ 
ဝန်ရောင်မှုအမျ ိုးအစားများကို ဘဏ်တွင် ရေှးဦးစွာ စုံစမ်းသင့်သည်။ လုပ်ငန်းတစ်ခုအခေစ်  
ရပးရချမည့်ရငွအား လက်ခံေန်ဘဏ်စာေင်း (Merchant Account) ေွင့်လှစ်ခခင်းနှင့် သုံးစွဲသူများ၏ 
ရပးရချမှုများနှင့် ထိုဘဏ်စာေင်းကို ချိတ်ေက်ေန် Payment Gateway  
အသုံးခပုခခင်း တို ့ဤအေင့်တွင် ပါဝင်လိမ့်မည်။ ရငွရပးရချမှုများကို ရကာက်ခံနိုင်ပပီး 
ချိတ်ေက်ဘဏ်အရကာင့်များသို ့တိုက်ရိုက်ရငွေှင်းနိုင်မည့် Merchant Account ကို  
ဝန်ရောင်မှုရပးနိုင်ရသာ WavePay ကဲ့သိုရ့သာ ဒီဂျစ်တယ်ပိုက်ေံအိတ် “Digital Wallet”  
များနှင့်လည်း ရေွးရနွးနိုင်သည်။

မည်သည့်နည်းလမ်းကို ရေွးရစကာမူ ကုန်ကျစေိတ်များေှိမည်ခေစ်သခေင့် ရသချာစွာ စစ်ရေး  
နှိုင်းယှဉ်ပါ။

ရငွရပးရချခခင်း
ဥပမာဇာတ်လမ်း      ဥပမာဇာတ်လမ်း      



ရနာက်ထပ်သတင်းအချက်အလက်များ 

ရအာက်ပါကုမ္ပဏီများသည် ဤလမ်းညွှန် ရေးေွဲောတွင် အချက်အလက်ရထာက်ပံ့ရပးသူများအခေစ် 
ကူညီပံ့ပိုးရပးခဲ့ပါသည်။ ၎င်းတို၏့ လုပ်ငန်းများအရြကာင်း ထပ်မံသိေှိလိုပါက 
ေက်သွယ်ရမးခမန်းနိုင်ပါသည်။

သင်၏ ကုမ္ပဏီသည် ထပ်မံရေးေွဲမည့်လမ်းညွှန်များ၊ အသိပညာရပးစာရစာင်များတွင် 
အချက်အလက်ရထာက်ပံ့ရပးသူအခေစ် ပါဝင်လိုပါက tradeworthy.com သိုမ့ဟုတ်  
MoC Digital Trade Unit (digitaltradeunit.dot@gmail.com) သို ့ေက်သွယ်နိုင်ပါသည်။

Designed by Richie Chan (richiechan.01@gmail.com)


